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Area: Marketing y Gestion Comercial Inicio

09.06.25

Virtual en vivo Lunes S/ 1,800*
18:30 a 22:30

*Pregunta por nuestros descuentos y consulte por los términos y condiciones con nuestros asesores de venta.




escuela de
postgrado
UPC

Y

El Trade Marketing es una
area que ayuda a mejorar
vy hacer mas etectivos los
estuerzos comerciales
(venta, activaciones,
manejo de activos, etc), a
partir de aplicarlos dentro
de los diferentes actores
del canal de distribucion
(fisico o digital) como

los: distribuidores,

puntos de venta,
mayoristas; y cualquier
otro intermediario

que haga posible la
comercializacion del
producto o servicio.

*La EPG de la UPC se reserva el derecho de hacer cambios en la plana docente.
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Concepto del Canal de Distribucion

Objetivos y Ventaja Competitiva

Clasificacion de Canales de Distribucion (Criterios)
Tipos de Canal

Tipos de Intermediarios

Funciones de los Intermediarios

Retos

L K K K K

Objetivos vy Estrategia
Implementacion

Gestion de clientes

Experiencias (.

-jemplos)

Objetivos

L K K kK K

Consumidor frente al Shopper
Pasos para la comprension del proceso
Proceso Generacion de Demanda

Showrooming y Webrooming

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones.
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Importancia y Ventajas
Funciones

Roles

Mision y Objetivos del Plan
KPT's (evaluacion)

Material POP

Planograma / Lay out

L & kK K kK K k

Merchandising Promotoria

Razones de Apertura
Ciclode Vida
Riesgos
Introduccion

Categorias, Cluster, Roles y Universos

L K K kK Kk U

Estrategias por Categoria

Importancia

Estrategias del PdV

Estrategias del Fabricante
concepto

Diferencias

L k& kK Kk Kk Kk

Pasos Claves

**Siguiendo nuestro principio de actualizacion constante, la malla curricular esta sujeta a modificaciones.
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